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Buchbesprechung:

Matthias Schranner: Der Verhandlungsfiihrer

Vorbereitung flr Strategien und Taktiken, die zum Erfolg "

fihren. Matthias Schranne
Uber die Qualitdt und mangelnde Detailliebe des Autors wurde VER HA?\I%RLU
bei den Rezensionen schon ausfuhrlich berichtet. FUHR ER NGs
Mir gefallen die klaren Checklisten zur Vorbereitung von Ver- ;It.wr;ﬂj,‘z‘q“‘”

"d Tuhren

handlungssituationen. Insbesondere zwei Themen
a) Jede Information doppelt zu priifen und
b) Im Team zu verhandeln

haben mir selbst schon weiter geholfen.

Das Buch ist sozusagen ein hilfreicher Steinbruch bei der
Vorbereitung. Ob Checklisten letzten Endes gentigen? Ich glaube nicht. Hier ist der einzelne
Verhandlungspartner selbst gefordert. Doch die Checklisten von Schranner tragen dazu bei,
an maoglichst viele Detail wahrend der Vorbereitung und Durchflihrung zu denken Dazu
vielen Dank!

Stephan Teuber

Bestellen Sie das Buch unter:
http://www.amazon.de/gp/product/3423343192/ref=as li tf tl?ie=UTF8&tag=Iloquenz-
21&linkCode=as2&camp=1638&creative=6742&creativeASIN=3423343192
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